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figuraban en la doctrine general de los contratos mercantiles, son ahora
expuestas en la parte relative 2 las fuentes del Derecho mercanti] aslemén.

El autor examins con cierta amplitud ls doctrina de la empresa mer-
cantil (pags. 71-128), revisando criticamente las' nuevas teorias que acerce
de su naturaleza juridica han emitido recientemente Gizsexx (la empresa
se funda en ur conjunto de actividades) y HUBMANN (e] circulo de activi-
dades de la empresa supone un derecho de la personslidad), y reafirmando
su aaterior concepcién de la empresa: patrimonio separado cuyo nicleo
viene constituido por el «circulo de actividades» del empresario, cosa in-
corporal & la que deben aplicarse por analogia los preceptos relativos a las
cosas muszbles. Por otra parte, GIERKE ha introducido en la presente edi-
cién correcciones y modificaciones con respecto a las siguientes materias:
separacion y exclusion de socios en la sociedad de responsabilidad limitada,
eArteles, compravents mercantil, cuents corriente y significado econdmico
del préstamo a la gruess, ’

También son numerosas l&s innovaciones que presenta la obrg come:n-
tada. El sutor estudia la Ley de 6 de agosto de 1953 que hg dado nueva
redaccién a los articulos 84 a, 92 ¢ del H G B, relativos a los represen-
tantes comerciales; GIERXE cousidera acertados los principios inspiradores
de 1s nuevg regulacién, pero critica su sistemstica y terminologia, La Bol-
sa como institucidn auxiliar del trafico mercantil y los negocios bursétiles,
materias que no figuraban en la edicion anterior, son sucintamente estu-
diadas por CGIERKE, También expone el nuevo régimen que pars el trans-
porte automovilistico de cosas ha introducido en la Repiblica Federal Ale-
mans la ey de 17 de octubre de 1952. E] examen del contrato de trans-
porte afreo es otra innovacidn de la presente edicidn; este contirato tiene,
a juicio del autor, naturaleze mercantil y ha de configurarse como un
arrendamiento de obra.

La concisién y acertado sentido critico del libro resefiado hacen alta-
mente recomendable su consulia a todo el que desee informarse acercs
del Derecho mercantil alemén. Es sorprendente, en cambio, la informacién
que el profesor GIEREER proporcions acerca de la literatura mercantilista
espanocla; saparte de referirse 8 amplios informes de los profesores Powo
¥ GIRGN Txna publicados en s Z. H. R, tomos 104 y 117, respectivamente,
se limita GmREE & sefialar que una breve exposiciés del Derecho mer-
canti] espafiol puede encontirarse en el Manual de G. Avizks, Madrid 1933.

CARLOS FERNANDEZ RODRIGUEZ

LARENZ, Karl: «Geschiftsgrundiage ‘und Veriragserfillung, Zweiie neu-
bearbeiteteo und erweiterie Auflage, Beck Verlag, Miinchen und Berlin
1957, XXI 195 pigs.

La primera edicion de esta obra del profesor LARENZ, tan comentada y
discutida en la literatura juridica europea (1), se agotdé ripidamente, por
1o cual el autor se ha visto obligado a realizar una segunda edicién en la)
que somebe a revision su propia doctrina. De los cinco capitulos en que se
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divide el libro, han sido completamente reelaborados en esta segunda edi-
cién los dos tiltimos. A ellos vamos g dedicar seguidamente nuestra atencidn.

En e] capitulo IV, apartados I y II, se examina la posicidén de la juris-
prudencie alemang posterior s la segunda guerra mundisl en torno al pro-
blema de la base del negoelo. El Trihunal Supremo de Colonla, y mas tarde
el Tribunal Federal, declararon repetidamente que el principio de fide-
lidad contractual debe ceder en favor de la aplicacién de la doctrina de
la base del negocio tnicamente cuando la prestacion no sea exigible al
deudor en virtud de la buena fe y en consideracion a las circunstancias
del caso concreto; el criterio de la inexigibilidad de la prestacién debe de-
terminar, asimismo, las consecuencias juridicas que en cada caso han de
producirse. La exigibilidad o inexigibilidad de la prestacién vendrd deter-
minadsa, a8 julcio del Tribunal Federal, por la armonia entre el interés del
acreedor en el cumplimiento y la situacion econdmica del deudor; para
ello serd preciso tomar en consideracién el mayor ntmero posible de datos
v circunstancias referentes al deudor y acreedor. La sentencia serd més
equitativa cuanto mayor sea el conjunto de ‘circunstencias consideradas
por el Juez. Pero, sefiaia LareNz, a medida que la sentencia sea més equi-
tativa, serf més insegura e imprevisible y sobrepasard la finalidad y me-
dios propios de los Tribunales ordinarios. A pesar de haberse percatado en
algunas ocasiones de esta evidente conclusion, el Tribunal Federal ha con-
tinuado manteniendo en la mayoria de los casos (entre ellos el famoso
proceso de los Volkswagen todavia no resuelto definitivamente) su equita-
tivo, pero impreciso criterio de la «inexigibilidad». Bn el apartado III del
capitio IV, estudia LARENZ las relaciones entre el amparo judicial para
1a revision de contratos y la consideracién de la base del negocio en vir-
tud del § 242 del BGB_ (cuestién que en la edicién anterior era trataca
en el capitulo V). En torno a este problema continfan existiendo en Ale-
mania dos opiniones contrapuestas. Algunos autores (GEYER, KxGEL) y Ia
jurisprudencia del Tribunal Federal mantienen la completa identidad de
ambas instituciones. Ly doctrina dominante (NrerxroeY, V. GODIN, SIXEERT,
Saace, DuTeEN-ROWEDDER) y la exposicion de motivos de 1a nueva ley fede-
ral de 26 de marzo de 1952 sobre ampare judicial sostienen que ambas ins-
tituciones son esenciastmente diferentes. Lamnz reafirma su anterior po-
giciém: amparo para¥e revisin de contratos y base dei niegocio se mueven
en distintag esferas, siendo la primera uns medida de emergencia, al paso
que la segunda formsa parte del permanente Derecho de obligaciones. En el
apartado IV estudia Lamesz diversas cuestiones coneretas relativas a Ia
aplicacién de 1a base del negocio por los Tribunales alemanes con poste-

(1) Vid. la completa recension que de la primera edicién hizo el Prof. DE Castro o
este ANUamIo, V-1.0, pp. 279 ss. Cir. también la recensién del jurista sueco KamLGREXR, em
Svewksk Juristtidming, 1952. En la doctrina alemana se han ocupado ampliamente del libro
de Larexz: N1PPERDEY (14 edicién de la Parte General de Exxeccerts). v. Gopix (Comen-
tario al HG B), SmmeExt (e el C io de S al BGB) v Ksem. (Comunica-
cién presentada a.la 40. “Deutschen Juristentag, Hamburg, 1954). La primera cdivion ha
§ido traducida por mi al espafol, traduccién que, junto con un Estudio Preliminar, estaba
ultimada en junio de 1955, v ha sido publicada en 1956 por la Editorial “Revista de Dere-
cho Privado™.
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rioridad a 1945, Especial interéds presenta la hipotesis de que la falte de Ia
base del negocio s¢ haga patente cuando el contratc ha side ya ejecutado
por ambas partes; LARENZ cree que la doctrina de la basé del negocio debe
aplicarse en dos casos de esta indole: a) cuando la base del negocio fal-
tebea ab initio, pero ello se puso de manifiesto después de cumplido el con-
trato; b) cuando el fin comnin de ambos contrateantes debe realizarse en
el futuro, y se frustra uns vez que el contrato ha sido consumsdo. En el
apartado V expone LARENZ slgunos de los cascs resueltos después de 1945
por los Tribunales alemanes, encusdréndolos dentro de los supuestos de
base del negocio subjetiva, base del negocio objetiva (destruccién de la re-
lacién de equivalencis e imposibilidad de alcanzar el fin), y supuestos
atipicos. Entre las modernas sentencias destacan las dictadas con motivo
de ia aplicacion del § 7 de la Ley de Arrendamientos Rusticos de 25 de junio
de 1952. Este precepto regula un supuesto concreto de posterior destruccion
de la relacién de equivalencia; la jurisprudencia relativa al mismo ha
actuado con plena objetividad, atendiendo al sentido del contrato y no a
las diversas circunstancias personales de los coatratantes.

En el apartado I del capitulo V examina LareNz el fundamento meto-
dico de la teoria de la base del negocio. El principio LARENZ se mantiene
fiel & la fundamentacion defendide en la primera edicion de su libro: las
consecirancias de ls inexistencia o desaparicion de la base de]l negocio no
han de fundarse aisladamente en el § 242 (buena fe objetiva) o en el
§ 157 (interpretacion conforme & la buena fe) del BGB, sino en la
internsa coh’wién existente entre ambas disposiciones. Tan sélo ha variado
la exposicién de su doctrina. De manera altamente sugestiva y haciendo
gala de su cimentads preparacién filos6fica apoya LarENz su doctrina en
e] significado gue a la sutonomis privada y a un imperative objetivo y
categérico (lamado justicia distributiva o de otro modo) corresponden en
e] Derecho coatractual. Este problema, propio de una Filosofia del Dere-
cho privado independiente de todo ordenamiento positivo, debe ser re-
suelto en el sentido de gue la sutonomia privada y la justicia distributiva
no se coatraponen, sino que se condicionan mutuamente y se encuentran
dialécticamente coordinados. Las consecuencias gque produce 1a faltg o des-
aparicién de la base de] negocic, son analizadsas @fr LARENZ en el aparta-
do II del gapitulo V. El camino seguido en la primera edicién de la obra
(sefiglar las diversas consecuencias aplicables a las diferentes clases de la
base del negocio), es abandonado abora por LARENZ. Cree éste, como con-
secuencia de] estudio de la nueva jurisprudencia y de las criticas a su teo-
ria por parte de 1a docirina alemana, que en esta materia no pueden indi-
carse soluciones definitivas, sino tan solo frazar principios generales adap-
sables a los casos concretos. La base del negocio subjetiva y objetiva deben
mantenerse diferenciadas conceptualmente, pero aparecen entremezcladas
en Ia vida juridica, por lo cual resulta improcedente diferenciar sus con-
secuencias. Sin embargo, la distincion de base de] negocio subjetiva y obje-
tiva conserva todavia cierto valor en la determinacion de los supuestos de
hecho: cuando se comprueba lg existencia de wuna base del negocio subje-
tiva, huelga toda ulterior investigacion (de hecho midis dificil), acerca de
si en un contrato ha desaparecido la base del negocio objetiva. En este sen-
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tido, puede gfirmarse que a la base del negocio obletiva corresponde un
«significado secundario». No pueden sefialarse, por tanito, diferentes con-
secuencias pare la desaparicién de la base del negoclo subjetiva y objetiva,
dado que ampas desapareceran simultdneamente en muchos contratos. En
tocos supuesto de falta o desaparicién de la base del negoclio, es necesario
considerar si puede mantenerse el contrato asdaptdndolo a las nuevas cir-
cunstancias sobrevenidas, o s, por el contrario, resulta imposible conservar
el contrato; en esta segunda hipéiesis (que comprende los casos de frus-
tracion de la finalidad, mutuo error sobre la base de célculo, ete.), los con-
tratantes estan facultados parg resolver o denunciar el contrato. Después
de sentar ests regla general, LaReNZ concrete las diferenciag entre su an-
terior v actual doctrina: a) la falta o desaparicién de la base del negocio
subjetiva no hace ineficaz el contrato, el § 779 del B G B debe reducics>
a su supuesto concreto y no puede generalizarse; b) cuando se modifica
considerablemente la relacidn de equivalencig después de realizada una de
las prestaciones, debe concederse a la parte que cumplié una prefension
de reajuste, no procediendo, a causa de sus dificultades e inutilidad, 1a re-
solucién del contrato y la aplicacidén de las normss sobre enriquecimiento
injusto. El problema de la indemnizacién de los gastos realizados enlos
supuestos de frustracion del fin es resuelto, en cambio, de forms idéntica
a la sefinlada en la primera edicion. fundando LARENZ su opinién en las
exigencias de un justo reparto del riesgo contractusl y en la gestion de
negocios en sentido amplio.

La tajante distincién entre base del negocio subjetiva y objetiva, uno
de los mayores méritos de ls anterior doctrina de LaAneNnz, se ha resque-
brajado en la presente edicion de su obra. En efecto, a 18 hora de sefialar
las consecuencias juridicas, momento en el que se compruebs el valor de
las distinciones conceptuales, 1a diferenciacion entre base del negocio sub-
jetiva y objetiva (y dentro de ésta: destruccién de la relacién de equiva-
lencia y frustracion de la finalidad), casi llega a esfumarse. Con ello, el
libro pierde belleza y fuerza sugestiva. Pero justo es reconocer que LARENZ
ha revisado valiente y sinceramente su doctrina, tratando de acomodar la
teoria a la vida\, proceder que es irreprochabie. Es posible que la doctrina
de 1a base del negocio no-haya llegado todavia a su madurez, o que consti-
tuya uno de los problemas-en los que el jurista debe remimaciar g toda so-
Iucidn tedricamente formulable de manera general,

CARLOS FERNAWDEZ RODRIGUEZ

NAPOLETANO, Vincenzo: «Dizionario bibliogrifice delie Riviste Giuri-
diche italiane su leggl vigenii (1865-1954)», 2028 pags. Milano, Giu-
ifre, 1956.

De gigantesco puede calificarse el esfuerzo realizado por el autor con
un grupo de colaboradores para proporcionar a los juristas italighos un
instrumento de itrabajo cada vez mds indispensabk dado el considerable
nimero de revistas juridicags que hoy se publican en Italia. Este utilisimo



