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1. La condicién como determinacién de la voluntad en el negocio
guridico: evento condicionante v estrictura del negocio juridico con-
dicionado.—En la doctrina juridica tradicional es opinién comin de
los autores (1) aquella que considera a la condicién como un evento
.0 w1 acontecimiento futuro e incierto (2) al cual las partes subordinan,
total o parcialmente, la eficacia o la ineficacia del negocio juridico
que las mismas celebran (3). Aparece, de esta manera, la condicion
como un suceso al cual se liga la produccion o la falta de producciéon
de los efectos juridicos queridos por la voluntad (4). La condicién
se define, pues, diciendo que es una disposicién contenida en un ne-
gecio juridico, por medio de la cual se hace depender la existencia
.0 la resolucion del negocio de la produccién o no-produccion de un
evento futuro e incierto (5). También se dice de ella que es “un
evcato futuro e incierto del cual los autores del acto hacer: depender
en todo o en parte la existencia o la resolucién del negocio” (6).

(*) Redactado para su publicacion en los 'Estudios de Homenaje a don
Josf: Castin ToBERas.

(1) Cir. Puic Brurau, Fundamentos de Derecho Civil, tomo I, Vol. 2°
Barcclona, 1959, pag. 122; Aupsavapejo, El negocio juridico, Barcelona, 1958,
pag. 231 e Instituciones de Derecho Civil, Vol 1.°, Barcelona, 1961, pags. 396 y
ss.; Espin, Manual de Derecho Civil, tomo 1.°, Madrid, 1959, pag. 368; CasTAN,
Derecho Civil espaiiol, tomo I, 2.°, pags. 559 y ss.

(2) Se discute en nuestra doctrina si es necesario el caracter “futuro” del
evento o suceso condicionante para que pueda hablarse con rigor técnico de
“condicién™ o si basta una incertidumbre meramente subjetiva (“suceso pasa-
do que los interesados ignoren”, como dice el art. 1.113). Sobre el tema, en
el cual, por razones obvias, no podemos en este momento penetrar, véanse
Purc Brutau, op. y loc. cit.,, pag. 123 y AvsarLapejo, El negocio juridico, cit.,
pagina 250.

(3) Vid. especialmente MacNo, Studi sul negosio condizionato, Roma, 1930.

(4) Vid. Berr1, Tcoria generale del negozio ginridico, 2.* edic.,, Torino, 1955,
pags. 514 y ss.; Cartota FERrara, El negocio juridico, trad. cast. Madrid, 1956.

(5) BawrBERro, Sistema istitusionale del Diritto Privato italiano, Torine,
1962, vol. 1.°, pags. 439 y sigs.; Canpian, Instituciones de Derecho Privade,
trad. cast, Méjico, 1961, pag. 176.

(6) Zarurit, Condizione nei ncgosi giuridici, Nuovo Digesto, it. 1II, pag
nas 724 y sigs
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En la raiz de toda esta linea de pensamiento se encuentra la idea
de que Ja voluntad, que es la base esencial y el fundamento del nego-
cio juridico, sélo ha querido quedar vinculada para el caso de que el
evento establecido como condicién aparezca (7). Dicho de otro modo:
la voluntad individual sélo ha querido los efectos juridicos para el
caso de que se presente el evento condicionante (8). Creo que esta.
configuracién tradicional, sin ser totalmente inexacta, es cuando me-
nos superficial, y no permite comprender en toda su amplitud el
fenémeno de la condicién cuando ésta entra a formar parte de um
negocio juridico.

La figura de la condicién adquiere unos perfiles mas claros y de-
finidos si se abandona la tradicional concepcién voluntarista y subjeti-
vista del negocio juridico y se acoge una concepcion que sea predomi-
nantemente preceptivista y objetiva (9). Como ha puesto de relieve
un importante sector de la doctrina moderna, el contenido de un ne-
gocio juridico no estd formado por una abstracta voluntad de las
partes. Las partes de un negocio no se limitan a declarar que quierem
algo, sino que declaran algo con la intencién de obligarse, y efectiva-
mente se obligan. Los contratantes, mas que declarar un puro “que-

rer”, se “comprometen”. El contrato aparece, segiin esto, como una
prevision formulada por los mismos interesados acerca de la futura
conducta que en sus reciprocas relaciones ellos mismos deberan obser-

(7) Savieny (ystem des heutigen romisclics Recht, § 116, vid. trad. cast.,
Madrid, s. 1) hablé de una “autolimitacién” (Selbstbeschrinkung) de la’ vo-
luntad introducida en la declaracién de voluntad por medio de la insercién de
una condicién.

(8) En la doctrina del siglo x1x se entendia que era la “voluntad” misma.
la que quedaba autolimitada o condicionada en el negocio sometido a condicion.
Vid. especialmente WiNDscHELD, Pandekten, § 86 (trad. ital. de Fappa-
pENsa, Torino, 1902, vol. 1°, pag. 346): “La declaracién de voluntad com-
dicionada es la declaracién de una voluntad dotada de cualidades especiales.
Su cualidad especial consiste en el debilitamiento de su intensidad y de su
fuerza, de tal manera que no tiene eficacia productiva por si sola, sino unida.
a unas determinadas circunstancias exteriores.” El autor citado expone los:
esfuerzos de los autores para tratar de explicar “la esencia de la declaracion
condicionada de voluntad”: 1) Segan algunos, mediante la condicién se pone:
en cuestion la existencia misma de la voluntad (HuscHKE, Firring).—2.) Para
otros, en la declaracién condicionada hay una voluntad existente y actual,,
pero es una voluntad doble: afirmativa en el caso de produccién de la condi-
cién y negativa en el caso de decadencia de la misma (ApIckes)—3) Existe
también una opinién segin la cual en la declaracién condicionada se expresa.
o manifiesta una voluntad actual, pero no es una voluntad de los efectos ju-
ridicos, sino sélo una voluntad de declarar. Respecto de los efectos juridicos
hay sélo una “voluntad futura” y un juicio emitido segin el cual tal voluntad
futura se actualizara al producirse la condicidn.

Esta polémica sobre la esencia de la voluntad condicional debe hoy con--
siderarse como algo superado.

(9) Cir. especialmente Larexz, Die Methode der Auslegung des Kechts-
geschifts, 1930, que caracteriza la declaracién constitutiva del negocio juridico
no como una declaracién de voluntad, sino como una declaracién de vigencia.
y de validez (Geltungserklirung).
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var (10). Por esto, puede decirse en general que todo negocio juri-
dico es antes que cualquier otra cosa una auténoma reglamentacion de
intereses (lex privata, lex contractus), que estd constituida por una
0. por varias reglas de conducta, en las cuales se formula un deber
ser juridico que los autores habrin de observar en adelante.

..Pues bien, partiendo de esta idea; es decir, partiendo de la idea
de que el negocio es una reglamentacion de intereses formada por
una o varias reglas autonomas de conducta, en las cuales se contiene
la formulacién de un deber ser juridico, el juego de Ia condicion se
ilumina decisivamente. En primer lugar, parece claro que lo que las
partes tratan de realizar al insertar en su negocio una condicién es
delimitar o acotar mas precisamente la hipdtesis o el supuesto de
hecho (species facti, Tatbestand) (11), para el cual esa reglamentacion
de intereses debe tener vigencia. Normalmente, la vigencia de la
reglamentacion de intereses contenida en un negocio, es temporalmen-
te inmediata y presupone sin mas aquélla situacidn y aquel conjunto de
circunstancias en que las partes se encuentran ya. Cuando insertan
una condicién, las partes tratan de acotar o de conseguir una mas
perfecta delimitacién del supuesto de hecho de vigencia de la regla
de conducta negocial. s muy curioso observar que el esquema de la
condicién se corresponde nitidamente con el esquema general del su-
puesto de hecho de una norma. Ambos responden a la férmula gene-
ral “Si es A, debe ser B”. El intento empirico que en tal caso existe,
es que el deber ser formulado, o sea, B, sélo se produzca cuando
aparezca y si aparece la hipétesis 4 (12).

En términos generales esta delimitacion o este acotamiento de
la hipétesis de vigencia de la reglamentacién negocial de intereses,
mediante la insercién de una condicién, puede producirse, segin la
intencion de las partes, de una de las siguientes maneras. Segin una
primera posibilidad, la reglamentacion de intereses contenida en el
negocio sélo debe comenzar a tener vigencia cuando aparezca y si
aparece el supuesto de hecho previsto como evento condicionante.
Por ejemplo: se celebra un contrato de compraventa, pero su efectiva
entrada en vigor se deja pendiente de que se conceda una autorizacién
administrativa necesaria para edificar en el terreno vendido un volu-
men determinado. En segundo lugar, la condicién puede funcionar
como una hipétesis o un supuesto de hecho que pone fin o que per-
mite poner fin a la relacién juridica creada por las partes en virtud

(10) Berre, op. cit., pags. 39 y sigs.

(11) La idea del “supuesto de hecho” o “tatbestand” del negocio juridico
es de FLuME, Das Rechtsgeschift, 1965, pags. 677 y sigs.

(12) La estructura légica del negocio condicional —dice BETTI, op. cit,
pag. 516— es la de un juicio hipotético doble y alternativo. Del mismo modo
como en un juicio hipotético se afirma una proposicién como consecuencia de
una premisa dada, del mismo modo en el negocio condicional se crea o se
revoca una regulacion de intereses como consecuencia de una previsién hipo-
tética.



132 . Luis Diez Picazo

del negocio y a la reglamentacion de intereses estatuida por ellas. Ln
tal caso, la llegada de la hipétesis condicionante opera como una cir-
cunstancia que pone fin a la relacién juridica. Todavia, en un fené-
meno semejante, el negocio condicionado puede desenvolverse de dos
maneras distintas, segin que el evento condicionante ponga simple-
mente fin a la relacion juridica con un puro efecto- exv nunc (por ejem-
plo: te arriendo la casa, pero si mi hija contrae matrimonio el arriendo
quedard conctuido), o bién que el evento condicionante ponga fin a la
relacion juridica, y, ademas, las partes deben hacer volver las cosas
al mismo ser y estado que tenian en el momento de celebrarse el ne-
gocio, como si éste no se hubiese celebrado nunca, restituyéndose,
por tanto, todo aquello que hubieran prestado en virtud del mismo. Los
dos grandes grupos de condiciones que antes hemos esbozado se co-
rresponden con lo que la doctrina usual denomina condiciones sus-
pensivas v condiciones resohitorias, s posible, sin embargo, aislar
un tercer modo de funcionamiento de la condicién (13), en el cual
el evento condicionante, en lugar de determinar la entrada en vigor o
la pérdida de vigencia de la total reglamentacion negocial de intere-
ses estatuida por las partes y, por consiguiente, de la relacién juridi-
ca nacida del negocio, considerado como un todo, afecta tnicamente
a una parte de la misma. Asi, se ha dicho que la condicion, en lugar
de afectar a la totalidad del negocio juridico, puede incidir exclusi-
vamente sobre una parte de él (14). Por ejemplo, sobre una concreta
estipulacion o sobre un determinado pacto. In estos casos, en rigor
el evento condicionante, lo-que -hace es prever hipotéticamente regi-
menes juridicos diversos o, dicho de otra manera, establecer varian-
tes alternativas dentro de una misma reglamentacion negocial. Pién-
sese en el caso de que se celebre un contrato de compraventa de un
terreno, estipulando un precio determinado, pero que en el contrato
se diga que si el volumen que la Administracion Publica autoriza para
edificar es superior al previsto, se habra de pagar un precio propor-
cionalmente mayor. En casos como el descrito, el negocio, en cuanto
tal negocio, no queda suspendido, ni tampoco resuelto a virtud de la
condicién. Lo que ocurre es, por decirlo asi, que el negocio tiene un
contenido variable para cada una de las posibles hipotesis.

2. La situacién condicional como situacion tnterina—La fase
de pendencia de la condicién.~—La insercion de una condicion dentro

(13) Domar —Lois Civiles, sect. IV. 5, trad. cast. por VILLARRUBIAS Y
SARDA, Barcelona, 1861, tomo I, pag. 136— decia que “las condiciones son de
tres clases seglin los tres distintos efectos que pueden tener. La una es de las
que dan cumplimiento a las convenciones por hacerlas depender de cllas, como
si sc dijera que la venta tendrd efecto si la mercaderia fuera entregada dentro
de tal plazo. Otra de las que las resuelven, como si se dijera que si en tal
dia o tiempo llegase fulano no tendria efecto el alquiler de una casa; y la
ultima es de aquellas que ni dan cumplimiento ni resuelven la convencién y
si s6lo hacen en ella algiin cambio como si al alquilar un edificio se hubiese
dicho que no dandole amueblado se rebajard tanto del precio.

(14) Zarrurr1, Condigione, cit., pags. 725 y sigs.
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de un negocio juridico crea una situacién de incertidumbre en torno
a la definitiva eficacia del negocio (15). Esta situacion de incertidum-
bre consiste bien en una suspensiéon de la vigencia del negocio o
hien en una eventual pérdida de vigencia del mismo o bien en la ne-
cesidad de efectuar un necesario reajuste entre las hipotéticas variantes
de la reglamentacién negocial de intereses. Por su misma naturaleza,
el negocio condicional crea una situaciéon juridica interina o provi-
sional (16), en la cual se hace preciso, puesto que las partes no son
todavia definitivos titulares de los derechos creados por el negocio,
ni definitivos sujetos de los deberes estatuidos por el mismo, organizar
una situaciéon prodromica de proteccion también provisional de sus
eventuales intereses (17). Esta situacion interina o provisional cesa
cuando la condicién o el evento condicionante aparece o llega (conditio
existens), o falla o se frustra (conditio deficiens), segin nos dice la
doctrina tradicional. No aparece, sin embargo, con la suficiente clari-
dad dicho, cual es el tiempo en el cual la condicién debe cumplirse
y cudl es la duracién maxima de esa fase interina o transitoria de
conditio pendens (18).

3. Elticmpo de cumplimicnto de la condicion y la duracién mdxime
de la fase de conditio pendens.—I.legamos, de este modo, a lo que cons-
tituye el punto central del problema de que aqui habiamos querido plan-
tear. Supuesto que nos encontramos en presencia de una condicion y ante
una condicién que sea licita y vélida y que deba producir, dentro del
negocio juridico en el cual ha sido insertada, toda su peculiar eficazia,
ccudl es el tiempo en el cual dicha condicion debe cumplirse? ; Cuanto
tiempo debe obligarse a los sujetos a esperar el incierto evento en gue
la condicion consiste? Mas claramente todavia: jes posible pensar
que una condicion se cumpla y que sus efectos se produzcan cincuenta,
sesenta, setenta o mds afios después de haber sido celebrado el ne-
gocio? ; Purifica de algiin modo el paso del tiempo un negocio ini-
cialmente condicional?

El tema del momento de cumplimiento de las condiciones v de
la duracién maxima de la fase de conditio pendens se encuentra con-
templado en nuestro Derecho positivo por los articulos 1.117 y 1.118

(15) Cfr. Macno, op. cit, pag. 96; BARBERO, op. cit., pag. 439; TORRENTE,
Manuale di Diritto Privato, Milan, 1958, pag 194; CovieLro, Doctrina General
del Derecho Civil, trad, cast. Me)xco, 1949 pags. 471 y sigs.

{(16) El concepto de “situacién interina” y el concepto de “situacién de pen-
dencia® son de DE Castro, Derecho Civil de Espaiia, tomo I, 2.* edic., Madrid,
1949, pigs. 606 y sigs. Una situacién interina es aquella que nace con un signo
de limitacion y en la cual su propia naturaleza sefiala su finalidad transitoria.

(17) Véase Torres pe CRUELLS, La medida cautelar del art. 1121 del Codigo
Ciuvil, A. D. C, 1959, pags. 1219 y sigs.

(18) Por regla general, nuestra doctrina no bha prestado la necesaria aten-
cion a este tema. Ver: Puic BruUTAU, op. y loc. cit, pags. 122 y sigs; CASTAN,
op. ¥ loc. cit, pags. 559 y sigs.; ALBALADEJo, [ustituciones, pigs. 396 y sigs.: Es-
rin, op. y loc. cit,, pigs. 368 y sigs.
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de nuestro C. c., dictados al regular la materia de obligaciones condi-
cionales. Por el contrario, cuando nuestro C. c. trata de la institucion
de heredero condicional y del legado condicional, el problema que a
nosotros nos ocupa no aparece directamente contemplado. Los ar-
ticulos 795 y 796 C. c. no encaran la cuestién que aqui nos ocupa.
Si bien es cierto que el articulo 796 dice literalmente que basta con
que la condicién se realice o cumpla “en cualquier tiempo”, parece
claro que el legislador no ha previsto en dicho precepto la cuestion
de la duracion méxima de la fase de conditio pendens, sino, por el
contrario, su duracién minima; es decir, si la condicion puede cum-
plirse antes de la apertura de la sucesién o se tiene que cumplir des-
pués (19). Para resolver nuestro problema debemos fijarnos, por
consiguiente, en los articulos 1.117 y 1.118 del C. c. Estos preceptos
distinguen nitidamente dos supuestos posibles: el primero lo constitu-
ye la hipotesis de que las condiciones estén sometidas a un plazo fijo
o determinado para su produccion; el segundo es aquel en el cual
las condiciones no tienen un término designado para su cumplimiento.

En el primer caso hay una expresa fijacién de un espacio temporal,
dentro del cual el evento condicionante debe cumplirse (“que ocurra
algin suceso en un tiempo determiniado”, dice el art. 1.118).

En la segunda hipétesis las partes no han establecido un tiempo
para el cumplimiento de la condicién (“‘si no hubiera tiempo fijado”,
dice el parrafo segundo del art. 1.118).

4. La fijacion de un tiempo determinado para el cumplimiento
de la condicion—El primero de los supuestos planteados —existe
una expresa determinacién de tiempo dentro del cual el evento con-
dicionante debe llegar o aparecer— es relativamente simple, aunque
nuestro Cédigo lo complique un tanto, diciendo lo mismo desde dos
perspectivas distintas en los dos articulos citados.

Si hay un tiempo fijo (20), el negocio se purifica de una de estas
maneras:

1.° EI negocio se purifica con el transcurso total del término
preestablecido. Si dentro de dicho término la condicidén aparece, cl
negocio quedard purificado en un seuntido, y si la condicién falla, que-
dara purificado en sentido inverso;

2.° Aun antes del transcurso total del término fijado, el negocio
se purifica si el evento condicionante aparece (por ejemplo: aun cuan-
do las partes hubieren estipulado un plazo de cinco afios para el cum-
plimiento de la condicidn, el negocio condicionado se convierte en un
negocio puro si la condicién llega en el primer afio o en el segundo);

(19) Cir. Manresa, Comentarios al Cédigo Civil, tomo VI, 5.* edic. Madrid,
1921, pags. 200 y sigs.

(20) Si se ha fijado un término, el término es un elemento constitutivo
del evento o suceso condicionante, que es un hecho o una serie de hechos pre-
cisamente enmarcados dentro de una circunstancia temporal. Cfr. Baubpry La-
CANTINERIE Y BarDE, Trallate teorico pratico di Diritto Civile, Della Obliga-
zione, trad. ital,, vol. 2.°, Milan, 1915 pags. 28 y sigs.
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3.° El negocio queda también purificado, aun antes del trans-
curso total del término fijado, si existe seguridad o certeza de que
el acontecimiento previsto como condicién no puede ya ocurrir (por
ejemplo, dice Duraron (21), la condicion consiste en que un mavio
retorne a Francia dentro del plazo de un afio y el navio naufraga
antes de que el afio transcurra) (22).

S. La falta de fijacion de un ticmpo determinado para el cuin-
plimiento de la condicion.—El problema grave se plantea cuando las
partes no han establecido expresamente un espacio temporal dentro
del cual la condicién debe cumplirse. ; Qué ocurre entonces? Desde
un punto de vista puramente logico caben dos posibilidades distintas.
La primera consiste en adinitir una espera indefinida de la llegada de
la condicién, en tanto que ésta contintie siendo abstractamente posi-
ble. La segunda solucidn consiste en atender mas que a la l6gica abs-
tracta a los intereses empiricos de las partes y a los fines perseguidos
a través del negocio realizando una labor interpretativa o integrando,
en su caso, la laguna negocial.

Los antecedentes histéricos de la cuestion (23) que examinamos,
parece que son favorables a la espera indefinida. De esta manera, la
condicién puede ser siempre cumplida y no se juzga deficiente, sino
cuando sea cierto de toda certeza que ya no se podrda cumplir. Asi, sélo
la aparicién efectiva de la condicién, o su sobrevenida imposibilidad,
permiten purificar el negocio condicional. Esta parece que fue la re-
gla que predomind en el Derecho Romano (24), y ésta es también la
regla que acogié el C. c. francés (25).

(21) DurantOx, Cours du Droit Francais suwivant le Code Civil Paris, 1825.

(22) Los supucstos de purificacién del negocio condicional con tiempo fijado
para la produccién de la condicién son de esta manera. a) El transcurso total
del tiempo; b) la anticipada aparicién de la condicidn; c) la imposibilidad sobre-
venida de produccién de la condicién. ,

(23) Véase Gutikrrez, Cédigos o Estudios Fundamcntales sobre el Derecho
Civil Espaiiol, 2. edic., tomo 4.°, Madrid 1871, pags. 82 y sigs.

(24) El texto romano generalmente aducido en orden al tema que aqui nos
ocupa ¢s el siguiente: PariNiano (Libro Secundo Quacstromun), en Dig. 45, T,
115: Sed ct si ita stipulatus fuero “Si in Capitolium non ascenderis vel
Alexandriam non ieris centum dari spondes”, non statin conmmitetur stipulatio,
quamvis Capitolium ascendere vel Alexandrian pervenire potueris, sed an certum
esse coeperit te Capitolium ascenderc vel Alexandriam ire non posse. Item si
quis ita quis ita stipuletur “Si Pamphilum non dederis centum dari spondes”?,
Pegasus respondit non ante comitti stipulationem quam desisset posse Pamphilus
dari. Sabinus autem existimabat ex sententia contrahentium, postquam homo
potuit dari, confestim agendum et tamdiu ex stipulatione non posse agi, quam-
diu per promissorem non stetit quo minus hominem daret, idque defendebat
exemplo penus legatae”,

El texto, como se desprende de su lectura, no resulta decisivo. El juriscon-
sulto nos coloca ante dos estipulaciones condicionales, sometidas a unas condi-
ciones potestativas de caricter negativo, a las cuales no se ha marcado. un
tiempo determinado para su cumplimiento. En el primer caso ——en el cual la
condicién es no ir a Alejandria o no subir al Capitolio— el jurisconsulto entiende
que la promesa no se hace exigible inmediatamente, aunque el obligado haya
podido ya ir a Alejandria o subir al Capitolio, sino que solamente es exigible
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Sin embargo, en nuestro Derecho positivo vigente esta tradicional
regla romano-francesa (26) de la espera indefinida y de la purifica-
cion del negocio por aparicion de la condicion o por imposibilidad

cuando sea cierto que tales actos ya no se pueden realizar. La solucién de este:
primer caso se encuentra en la linea indicada més- arriba: s6lo la imposibilidad
sobrevenida, cuando quiera que esto ocurra, purifica el negocio condicional. En.
el segundo caso —la condicion es que no sea entregado el esclavo Panfilo— las
cosas ocurren de muy diversa manera. ‘El jurisconsulto nos da noticia de una
antigua discusién entre proculeyanos y sabinianos. Pegaso habia dado al- caso:
de-la condicion de no entregar a Panfilo una solucién similar a la que recibe
el caso de la condicién de no, subir al Capitolio o de no ir a Alejandria; la
promesa sblo es exigible cuando deja de ser posible (non ante quam desisset.
poss@) que se cumpla la condicién. En cambio, Sabino habrd dado un parccer
diverso, teniendo en cuenta la voluntad de las partes (ex sententia contrahen-
tium): una vez que ¢l esclavo puede ser entregado, es exigible la promesa y
puede el acreedor ejercitar su accidn, pero no se puede ejercitar la accién ex
stipulatu en tanto la falta de entrega sea debida a una causa que no sea imputable:
al promitente (per promissorem non stetib quo minus honiinem daret).

La solucién que a la larga parece haber prevalecido es, sin embargo, la pri-
mera, favorable a la espera indefinida y a la purificacion del negocio condicional
Gnicamente a través de la imposibilidad sobrevenida de la condicion. Vid. Scra-
LojA, Negosio Giuridico, Roma 1923, pag. 154; Berri, Diritto Romano, Parte.
Generale, ' Padova, 1935, pag. 355; Vid. también Arcui, Condizione (Diritto.
Romano), en Enciclopedia del Diritto, VIII, pags. 744 y sgs.

(25) Poruier (Tratadg de las Obligaciones, trad. cast., Buenos Aires, 1961,
pags. 124 y 125), recoge la vieja discusién romana y acepta la opinion de:
Sabino que le¢ parcce “mas conforme al espiritu y a .la sencillez de nuestro.
Derecho Francés”. Plantea PoraIER el supuesto de que la condicion consista
en alguna cosa que esté en poder del deudor y que interese a aquél en favor de:
quien se ha establecido fa convencién. En este caso, dice POTHIER. “yo pienso que
aquél que se ha obligado bajo esta condicién puede ser emplazado para saber,.
que, caso dc que no haga tal cosa dentro del tiempo sefialado por el juez,
serd condenado a pagar lo que se ha obligado a dar; y si no lo hace dentro.
del tiempo que se le haya seialado, la condicion negativa se reputard como
cumplida y podrd en consccuencia ser condenado a pagar”. El texto no es
excesivamente claro, pero parece que POTHIER se inclina, cuando falta una de-
terminacién de tiempo por obra de las partes, en favor de una fijacién judi-
cial de un plazo, siempre que se trate de una condicién que sea al mismo tiempo-
potestativa, negativa y a cargo del deudor. No nos dice, en cambio, nada res-
pecto de las condiciones casuales, ni respecto dd las potestativas que sean posi-
tivas o que estén a cargo del acreedor. )

El Code siguio la linea tradicional de espera indefinida y de purificacién por
cumplimiento o por sobrevenida imposibilidad. El art. 1176, refiriéndose a las
condiciones positivas dice que “si no hay fijado tiempo, la condicion puede
cumplirse siempre (peut toujours étre accomplie); y no se considera fallida
mas que cuando ha devenido cicrto que el evento ya no llegard”. Y el art. 1177,
hablando de las condiciones negativas dice que “si no se ha determinado tiempo,.
no sc¢ cumple (la condicién) méis que cuando es ya cierto que el evento no lle-
gari”. La Exposicion de Motivos, por Bicor-PREAMENEU, puede verse con:
“Cédigo de Napoleén”, trad. esp. Barcelona, 1841, pags. 203 y sigs.

Los comentaristas del Code volveran, sin embargo, sobre la discusién que:
Pornier habia dejado abierta. Vid. DuraNTON, op. y loc. cit. '

" (26) Garcia GoveNa, en el Proyecto de 1851, mantiene una vez mas la fi-
delidad al precedente francés. El art. 1035 del Proyecto decia que “si no se
hubiese fijado época, lo sera (eficaz la obligacién) desde que sea una cosa cierta.
que la condicién no puede cumplirse”. ‘

Simiilar al Cédigo francés fue también el Cédigo civil italiano de 1865.
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sobrevenida de la misma, se ha alterado sustancialmente en el parrafo
segundo del articulo 1.118, Segtn este precepto, “la condicién de-
bera reputarse cumplida en el tiempo que verosimilmente se hubiese
querido sefialar atendida la naturaleza de la obligacion” (27). La exé-
gesis literal del parrafo segundo del articulo 1.118 (28) plantea, ante
todo un problema de delimitacion del ambito de aplicaciéon de dicha
norma. Nuestro C. c. se refiere en el articulo 1.117 a la lamada con-
dicién positiva (“condicién de que ocurra algiun suceso”), y en el
parrafo primero del articulo 1.118, a la llamada condicion negativa
(“condicion de que no acontezca ningan suceso”) (29). ; Qué ambito de
aplicacién tiene entonces el parrafo segundo del articulo 1.118 con

(27). El art,, 1118, parr. 2", se tomé del art. 531 del Cédigo civil argentino.
Véase PeRa, El Auteproyecto de Cédigo civil espaiiol, Madrid, 1963, pag. 353.
El Cédigo civil argentino dice literalmente: “Si no hubiese tiempo fijado, la
condicion deberd cumplirse en el tiempo que es verosimil que las partes en-
tendieran que debia cumplirse. Se tendra por cumplida cuando fuere indudable
que ¢l acontecimiento no sucederd”. VELEZ SARSFIELD, quc conocia las obras dc
los comentaristas franceses, toma partido en la polémica de que mis arriba
hemos hablado (vid. nota 25). Justifica VELEz SARSFIELD el precepto con la
opinién de MARCADE referida a las condiciones negativas, potestativas para el
deudor y en las cuales tiene interés el acreedor. “Es verdad, dice, que una de
las dos escuelas de jurisconsultos romanos era de opinién contraria, pero sobre
csta opinién no puede ya haber duda alguna en virtud de la disposicién que
declara que la condicién debe cumplirse de la mancra que las partes entendierom
verosimilmente” (Cédigo civil de la Repiblica Argentina, Buenos Aires, 1957,
pag. 110). Macuapo (José Olegario), Exposicion y Comentario del Cédigo
civil argentino, Buenos Aires, tomo II, pag. 226, repite las opiniones de PoTHiEw
y de MaRcapE, sefiala que no es justa la espera indefinida y entiende que “los
jucces deben determinar seg@in las circunstancias de cada caso investigando la
voluntad de los interesados al formar la condicién, cuando es que debe consi-
derarse cumplida y fijar un término para que se realice”.

Lo solucidn romana -tradicional habia inspirado el Derecho dec Partidas:
“la condicidén... se puede alongar fasta el dia de la muerte de aquel que fizo la
promission o fasta aquel tiempo que la cosa prometida non parece, por muerte
o porque es destruida o perdida”™ (Part. 5., titulo XI, leyes 15 y 16).

(28) Los comentaristas no han profundizado cn la exégesis del precepto,
BoxkL, Cédigo civil espaiiol, tomo 4., Barcelona, 1891, pensaba que el art. 1.118,
parr. 22 se refiere “a un acontecimiento que, sin sefialarle plazo fijo, se dedu-
jere su fijacién de. la naturaleza de la obligacién™. Y pone como cjemplos la
condicién de que Luisa no tenga hijos que impondra esperar a la natural este-
rilidad de Luisa y la condicién de que Fulano no fuese soldado, que obliga a
esperar a que haya pasado la época en que estuviese sujeto a reclutamiento
(op. y loc. cit, pags. 47 y 48). No hay alusién a los problemas del articulo
estudiado en RoMERO GIRON, Comcntarios al Cédigo Ciwvil, Madrid 1889, ni en
NAvarRrRo AMANDI, Cuestionario del Cédigo. Civil rcformado, Madrid, 1891.
Muy sucinta es la referencia de MaNRESA, Comnientarios al Cédigo Civil, tomo
VIII, Madrid, 1929, quien entiende por lo demis que los arts. 1.117 y 1.118
“son de facil comprensién y sencillo fundamento” (op. y loc. cit, pig. 129).

(29) Los supuestos, como dice MucCIus ScaevoLa, son cuatro: a) condiciones
afirmativas con tiempo fijo; h) condiciones negativas con tiempo igualmente de-
terminado; ¢) condiciones afirmativas sin término; y d) condiciones negativas
no sujetas tampoco a un plazo previsto. “Céddigo Civil Comentado”, Tomo XIX,
2* edic, Madrid, 1957, pig. 769. Na cabe duda que el supuesto b) es el del
parrafo 1.° del,art. 1.118. El problema es si el parrafo 2.0 del art. 1.118 comprende
los supuestos ¢) y d) o sélo este” Gltimo. '
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arreglo al cual la condicién debe reputarse cumplida en el tiempo que
verosimilmente se hubiere querido sefialar? El parrafo segundo del
articulo 1.118 es aplicable, desde luego, a las condiciones negativas
en las cuales no exista fijado un tiempo de cumplimiento, puesto que
su hipétesis tiene que ser, cuando menos, la misma del parrafo prime-
ro; es decir, la de “condicion de que no acontezca algin suceso”. El
problema entonces es éste: ;Qué regla se aplica a las condiciones
positivas en las cuales las partes no han fijado un tiempo preciso de
cumplimiento? ;Debe entenderse aplicable también a ellas el parrafo
segundo del articulo 1.118 y, por consiguiente, la regla del tiempo ve-
rosimil? Por el contrario, ;debe entenderse que el fenémeno de las
condiciones positivas sin tiempo de cumplimiento carece de regla-
mentacion legal, y, por consiguiente, la regla debe ser que la condicion
puede ser siempre cumplida y sblo decae con su llegada o cuando se
torna imposible cualquiera que sea el tiempo en que ello ocurra? (30).
A nuestro juicio, es mas conforme con los principios generales de la
teoria de las obligaciones no diferir indefinidamente el cumplimiento
de las condiciones, pues una aplicacién literal de la regla del derecho
comin podria dar lugar a una espera enormemente prolongada antes
de saber si la condicién se cumplira o no (31). En este sentido, estimo
que el parrafo segundo del articulo 1.118 es aplicable tanto a las
condiciones positivas como a las condiciones negativas, lo que, por
otra parte, es plenamente conforme con la misma letra del precepto,
en el cual nada se distingue, por lo que cabe pensar que donde la
ley no distingue, tampoco nosotros debemos distinguir. Si esa norma,
en lugar de ser el parrafo segundo del articulo 1.118, ‘hubiera sido
el articulo 1.119, ninguna duda podria plantearse. Por consiguiente,
las condiciones, tanto si aparecen formuladas en sentido positivo, como
si aparecen formuladas en sentido negativo, en nuestro Derecho deben
cumplirse y, por consiguiente, el negocio debe quedar purificado en
el tiempo que verosimilmente se haya querido sefialar atendiendo a
la naturaleza de la obligacion (32).

(30) ManResa, op. y loc. cit, pag. 129 cree que “el caso de condicién
negativa que no tenga término fijado ni por convenio ni por la naturaleza del
-acontecimiento es el supuesto del dltimo parrafo” del art. 1.118, Una opinion
parecida sostiene MucCIus ScaevoLa para quien “nuestro Coédigo nada estatuye
respecto a las condiciones afirmativas sin tiempo determinado, puesto que el
segundo parrafo del art. 1.118 se refiere sin duda a las negativas por wvenir
inmediatamente detrds del precepto referente a la categoria de las mismas que
ticnen tiempo fijo” (op: y loc. cit.,, pag. 770).

(31) 'Asi lo entiende Mucius Scaevoia, quien no obstante la opinion que
‘hemos recogido en la nota anterior se inclina por aplicar por analogia el pirrafo
scgundo del art. 1.118 a las condiciones positivas sin tiempo determinado de
cumplimiento (op. y loc. cit., pags. 771, y 772). '

(32) La argumentacién sostenida en el texto puede ser reforzada en.varios
sentidos. 1.° El Cédigo civil francés, en sus arts. 1.076 y 1.077, distingue cada
1na de las hipétesis: positivas, con tiempo y sin tiempo, art. 1.076; negativas,
con tiempo y sin tiempo, art. 1.077. El Proyecto de 1851 agrupd todas las hipo-
tesis de condicién sin tiempo en una sola férmula si bien dandoles una solucién
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0. La idea del tiempo verosinil v su puntualizacién.—De acuerdo
«con el parrafo segundo del articulo 1.118 del C. c., si no se hubiere
fijado tiempo dentro del cual debe ocurrir o acontecer la condicién,
la condicién se reputa cumplida en el tiempo que “verosimilmente”
se hubiese querido sefialar, atendida la naturaleza de la obligacion.
Esta disposicion legal nos lleva a tratar de establecer lo que debe
entenderse por “tiempo verosimil” atendida la “naturaleza de la
obligacion”. No debe ocultarse que las palabras del legislador son de
una vaguedad tan grande que, en definitiva, en la practica habran
de significar muy poco mis que un pleno arbitrio judicial. Desde
este punto de vista, cabria pensar que la norma del articulo 1.118,
parrafo segundo, debe integrarse con la norma del articulo 1.128 C. c,,
segtn la cual cuando en un negocio no se haya sefialado el plazo
dentro del cual deban cumplirse las obligaciones dimanadas de él,
pero de su naturaleza y circunstancias se dedujere que ha querido
concederse al deudor, habrin de ser los tribunales quienes fijen la du-
‘racion de tal plazo. Sin embargo, en el articulo 1.118, parrafo segundo,
existen dos ideas que, de alguna manera, vienen a marcar la pauta
de la labor de los tribunales en la integracion de la laguna negocial
que entrafa la falta de fijacion del tiempo dentro del cual la condi-
<ion debe acontecer u ocurrir. Por una parte, el articulo 1.118 con-
tiene una referencia a la “naturaleza de la obligacién”, de suerte que
parece necesario tomar en consideracion el criterio objetivo derivado de
la funcién econémica o econémica-social del negocio, El plazo dentro
«del cual la condicién debe ocurrir o acontecer, debera ser aquel que
sea mas conforme con la finalidad objetiva perseguida por el nego-
cio (33). Ademis, el articulo 1.118, parrafo segundo, manda que la

distinta a la acogida por el Cdédigo por lo cual ¢s presumible que el Cédigo sigue
formalmente la misma técnica El precedente argentino induce también a pensarlo
asi. 2° No es légico suponer que nuestro legislador haya querido aplicar la
idea del “tiempo verosimil” sélo a las condiciones negativas, pues esta idea
esta fundada en una ratic comiin para ambos tipos de condiciones: el buscar
la solucién que armonice mejor con la voluntad, por lo menos, la vo-
luntad probable —de los autores del negocio— 3.° La idea del “tiempo
verosimil” del art. 1.118, 22, tiene muy poco que ver con la problemitica de
Poruier y de los autores franceses que sintieron la necesidad de poner un
limite a la espera indefinida. Por dos razones: en primer lugar porque el
limite era alli la fijacién judicial de un plazo; y en segundo lugar, porque el
-problema que a los autores franceses les preocupaba radicaba mas en el caric-
ter potestativo de la condicién y en rigor puede plantearse tanto si la condicion
es positiva (potestativa para el estipulante) o negativa (potestativa para el
promitente.) Cfr. BAUDRY LACANTINEIRE y BARDE, op. y loc. cit, pags. 28 y
-siguientes.

(33) Creo que dentro de la expresion “natwraleza de la obligacién™ que
utiliza nuestro Cédigo civil en el art, 1.118, 2.°, deben ser matizados y de-
‘hidamente ponderados aspectos muy diversos: a) En primer lugar, la natura-
lesa de la relacién juridica establecida por las partes y la funcién econémico-so-
cial del negocio. Piénsese que un contrato de cambio de obra por solar o de
-asociacién de un propietario y un constructor para levantar un edificio, quede
subordinado a Ja condicién suspensiva de que se concedan determinados prés-
‘tamos oficiales y que un plan de austeridad suspenda temporalmente los crédi-
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condicién se repute cumplida en el tiempo-que verosimilmente se “hu-
biese querido sefalar”. Hay aqui una referencia a la voluntad y, en
definitiva, a la intencion de los contratantes, Se trata de una volun-
tad probable, aunque no manifestada expresamente, ni por ello desen-
vuelta. Por esta razon, la labor de los tribunales en la aplicacidn del
parrafo segundo del articulo 1.118 no ‘supone el ejercicio de un hbre
y pleno arbitrio judicial, sino que es en rigor una labor -interpretativa
o, si se prefiere, una labor de interpretacién integradora del negocio
juridico. Es' una labor  interpretativa porque se trata de investigar
o de esclarecer la voluntad de los interesados y de establecer y fijar
la voluntad verosimil de los mismos. s una interpretacion integrado-
ra, porque, cono quiera que se trata de una voluntad no manifestada
expresamente, los- tribunales habran de desenvolver y desarrollar aque-
lla voluntad.  Mas si esto .es asi, ello quiere decir que en esta labor
habrdn de utilizarse todos los criterios hermenéuticos que permiten
los articulos 1.281-1.289 del C. c¢. Cabra, por consiguiente, iniciar la
investigacion, enderezandola a una basqueda de la voluntad real de
las partes (voluntas spectanda), tratando de determinar cual fue la
verdadera intencion comun de los contratantes, con arreglo, en su
caso, a todos los posibles medios de prueba, anteriores, coetaneos y
posteriores al contrato. Serd posible, igualmente, una interpretacion
objetiva del negocio que ponga en marcha el criterio de la buena fe
—que en nuestro caso se concreta en la idea de “un tiempo razona-
ble”—, el criterio del uso de los negocios, ex articulo 1.287, y, final-
mente, el criterio de]l “favor debitoris” contenido en la regla segin
la cual “celui qui s'obligue ne veut que le moins” (34).

Esta labor de interpretacién integradora del negocio juridico puede
encauzarse judicialmente de dos maneras distintas. Puede, en primer
lugar, ejercitar cualquiera de las partes una accion dirigida a integrar
el negocio, reclamando que sea judicialmente establecido el término.
Pero cabe, en segundo lugar, que se ejercite una accion declarativa.
o de fijacidén para que se declare si el negocio ha quedado o no puri-
ficado y si es 0 no es eficaz, lo cual sera posible siempre que el de-
mandante pretenda que la condicion se ha cumplido y que el negocio

tos a la construccion, b) En segundo lugar, debe tenerse en cuenta la “naiu-
raleza de la condicion”, es decir, el cariz de los hechos puestos en condicion.
Si la condicidén, como dec1a BonEL, es ser o no ser soldado, esta condicién debe
ser puesta en conexién con la época del reclutamiento. c) ‘En tercer lugar me
parece decisivo examinar el “fafcrés en la condicion” ~—porque te interesa
que yo no suba al Capitolio o que no vaya a Alejandria— y, consiguientemente,
la razén o finalidad —;causa?— de que la condicién se inserte en el negocno
La consecucién del interés del- estipulante en la condicién punflca el negocno.
Por ejemplo: no queria que subieras al Capitolio, y prometi dar cien si no lo
hacias, porque temia que tu presencia en el Capitolio pusiera en peligro mi
eleccion como Senador, que ya he conseguido; me interesaba que no fueras a
Alejandria con objeto de que .no me hicieras competencia en un determinador
negocio, pero ya -lo he clausurado.
(34) Sobre el favor debitoris CasTAn VAzguez; A. D. C 1961, pig. 833.
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debe cumplirse por ello, y el demandado oponga que la condicién
ha ocurrido fuera del término en que-debid acontecer; o, viceversa,
que sea el demandante quien pretenda que la condicién ha fallado
y el demandado -oponga que puede todavia ocurrir por no haber atin
transcurrido el término dentro del cual habia de producirse.

7. Los posibles criterios legales supletor’ios—YEntendido el at-
ticule 1.118, parrafo segundo, como un mandato dirigido a establecer
una interpretacion integradora. del negocio juridico constitutivo de
Ia relacién obligatoria condicional, cabe todavia preguntarse qué debe
ocurrir en aquellos casos en que tal interpretacion integradora del nego-
«cio no sea posible, por no ser posible la determinacién del tiempo que
las partes hubieran querido verosimilmente sefialar, ni aun con re-
curso a los medios objetivos de interpretacién Para este caso pueden
admitirse dos soluciones. La primera solucién consiste en admitir
plemmente el libre arbitrio judicial, mediante una aplicacion analo-
gica del articulo 1.128 C. ¢. Sin embargo, a mi juicio, un libre ar-
bitrio judicial debe ser considerado siempre como un criterio muy
excepcional ¢n la aplicacién de las normas juridicas, al cual debe
acudirse solo en aquellos limitadisinos casos en que el ordenamiento
Juridico no proporcione otros caminos, Esta premisa impone, en mi
opinién, la necesidad de aplicar, en el caso que nos ocupa, el articu-
lo 1.289 y las reglas en él comtenidas de la menor transmision de
derechos e intereses en los contratos gratuitos, y de la mayor reci-
procidad en los contratos onerosos.

Ista idea, y el hecho de que la relacién obligatoria condicional
tenga, en casos como los que comentamos, una duracion temporal
indefinida, conduce, a mi juicio, a la conclusion de que en todos aque-
Hos casos en los cuales las partes no han fijado un término y tampoco
es posible llegar a establecer el tiempo que verosimilmente hubieran
querido, debe concederse a cada uno de los interesados la facultad
de poner término a la relacion obligatoria, mediante una denuncia
del contrato o un unilateral receso del mismo (cfr. los arts. 1.700, na-
mero 4.°; 1.732, nims. 1° y 2, etc.). Esta facultad unilateral de
denunciar o de provocar el receso del contrato no tiene, a mi juicio,
otro limite que el consistente de que su ejercicio sea hecho de buena
fe (arts. 1.258-1.705). El ejercicio de buena fe de la facultad de de-
nunciar el contrato puede imponer, segn las circunstancias, la exi-
gencia de un preaviso.

Por otro lado, conviene destacar que, fuera de los caminos apun-
tados, es muy dificil, por no decir imposible, encontrar un limite
legal al tiempo mdximo de cumplimiento de una condicién. No fun-
cionan como limites legales los plazos de prescr1pc1on pues la pres-
cripcién no comienza a contarse sino cuando la accién puede ser ejer-
citada (actio nondum nata non praescribitur), y la acciéon derivada
de una relacién obligatoria condicional no nace sino cuando la condi-
cion se cumple. Cabria pensar en la posibilidad de someter a un
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plazo de prescr1pc1on la accidn de fijacion del término. Pero esta ac-
ci6n en cuanto accion meramente declarativa, debe ser considerada como
imprescriptible.
. En todos aquellos casos en que la condicién crea un estado de
incertidumbre respecto de la situacién juridica definitiva de determi-
nados bienes, aunque no pueda hablarse en rigor de una verdadera
prohibicién de enajenar, porque una cosa es privar al titular de la
facultad dispositiva y otra muy distinta condicionar el destino o la
situacién definitiva de unos bienes, cabe aplicar, por via de interpreta-
cién extensiva, el limite establecido por los articulos 783, 2.°, v 181
del C. c., de suerte que la situacién de incertidumbre no pueda ser
en ningin caso perpetua, y que una situacion de incertidumbre tem-
poral deba cumplir Ias exigencias del citado articulo 781,

Fuera de ello, un limite legal miximo de tiempo que sea aplicable
a todos aquellos casos en que la condicién no afecte a la situacion ju-
ridica de unos bienes, sino a la situacion de las personas o a su
respectivo comportamiento, es muy dificil, por no decir imposible,
de encontrar. Creo que es claro que la vinculacién nacida de una re-
lacion obligatoria no puede ser hecha por toda la vida de una per-
sona (argumento art. 1.583). Pero una mayor concrecion no parece
que pueda lograrse. Existe algtin atisho de que en nuestro Codigo el
plazo de diez afios actila como limite maximo de algunas vinculacio-
nes contractuales (por ejemplo: arts. 400, 1.508 y 1.843, 5.°). Mas
la generalizacién de este plazo de diez afios no es 0 no resulta nada
facil.

8. Addenda—La distincion enire las condiciones positivas vy las
condiciones negativas—La doctrina ha tropezado insistentemente con
la dificultad de establecer claramente la distincion entre las condiciones
positivas y las condiciones negativas. En principio, una condicidn se
suele llamar “positiva’ cuando la eficacia del negocio se hace depen-
der del hecho de que ocurra algin suceso, mientras que la condicion
se considera “negativa”, cuando el negocio se hace depender de que
un suceso no acontezca. Mas, como se ha advertido con frecuencia,
esta idea es engafiosa, pues el lenguaje espontineo permite expresar,
en forma gramaticalmente positiva o negativa, un mismo suceso. Asi
se ha dicho, y con razdn, que una misma condiciéon puede formularse
en forma gramaticalmente positiva o negativa, pues, v. gr.: a un do-
natario o a un legatario se le puede decir que percibira el objeto do-
nado o legado si contrae matrimonio, y se le puede decir también
que lo percibird si no permanece soltero. El caracter afirmativo o ne-
gativo pretenece mas al terreno de la expresion gramatical que al
terreno de la estructura o de la consistencia de los hechos previstos
como eventos condicionantes. Desde este punto de vista es posible
distinguir sélo un evento condicionante que consista en una altera-
cidén, variacion o modificacién del estado de cosas -existente en el
momento de la celebracién del negocio, o un evento condicionante que
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consista en la permanencia inalterable del estado de cosas. Aun asi,.
la distincién no llega a ser efectivamente notada.

He traido aqui a colacion el tema para expresar dos puntos de-
vista. El primero es que las distinciones escolasticas, de las cuales.
acostumbramos a servirnos, solamente poseen un auténtico sentido.
cuando de ellas deriva una diversidad en el tratamiento de un pro-
blema o en el régimen juridico de una institucion. La segunda idea,.
consecuencia inmediata de la anterior, es que esta tormentosa distin-
cién entre condiciones positivas y condiciones negativas no ha sido-
utilizada mis que en la aplicacion de los articulos 1.117 y 1.118, y
como quiera que, segin la interpretaciéon propuesta, tales articulos.
contienen reglas idénticas, la distincién puede perfectamente caer en el
olvido (33).

(35) La distincién entre condiciones positivas y condiciones negativas juega.
un papel relevante cuando la condicién es potestativa y se inserta en un negocio.
mortis causa, pues pone en marcha el mecanismo de la caucién muciana here-
dada en el art. 800 C. c. Sin embargo, creo que el tema pertenece mas al
tratamiento de la condicidn potestativa —-el comportamiento puesto en condi--
cion— que a la teoria general del negocio condicional.






